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Bl Hand & Nagel

Der Anteil der Manner, diedemThema
Nagelpflege aufgeschlossen gegentiber-
stehen, wachst kontinuierlich. Doch was halt

Zielgruppe Mann

Man(n)ikure

den Restvon einem Besuch im Institutab?
Und wie konnen Sieihn doch Gberzeugen?

ie Zeiten, in denen kosmetische
D Schonheitsbehandlungen, aus-

giebige Korperpflege und Mani-
kiire ausschlielich Frauen oder homo-
sexuellen Mannern zugeschrieben
wurden, sind vorbei. Seit den 90er Jah-
ren haben Prominente, Mode und Me-
dien das gesellschaftliche Bild dahinge-
hend gewandelt, dass ein jugendliches
Gesicht, schone Hande und ein gepfleg-
ter Korper als Karrierefaktor gelten. In
gewissen Bereichen der Musikszene hat
sogar selbst extreme NailArt bei Man-
nern Einzug gehalten, so z.B. bei Vertre-
tern der Gothic-, Punk-, Fantasy- und
Mittelalterszene. Bei vielen Gitarren-
spielern hat sich auch die klassische Na-
turnagelverstdarkung zum Zupfen der
Saiten etabliert. Was halt jedoch die
breite Masse der Manner davon ab, sich
die Hande durch eine Manikiire verscho-
nern zu lassen? Die Tatsache, danach
schoner und gepflegter auszusehen,

reicht leider nicht. Wenn die Manikiire
mit einem Nervenkitzel versehen wére,
konnte sich manch ein Nagelstudio ver-
mutlich kaum vor ménnlicher Kund-
schaft retten. Dadurch bek&dme die Mani-
kiire ndmlich etwas Verwegenes und
Mutiges. So wiirde es wahrscheinlich
den meisten Ménnern leichter fallen, of-
fensiv und mit Stolz zu einer kosmeti-
schen Behandlung zu stehen. Artgenos-
sen wiirden sie nicht beldcheln, sondern
ehrfiirchtig zu ihnen aufblicken.

Manner mit Manikiire

Zu Threm Standardangebot gehért eine
professionelle Manikiire? Warum wan-
deln Sie diese nicht in eine ,Manikiire fiir
ihn“ um? Die Handgriffe bleiben die
gleichen. Lediglich die Fingernagelform
sollte eher markant und eckig gestaltet
werden. Fir die Manikiirebehandlung
werden neben den klassischen Instru-
menten wie Manikirhilfe, Hautzange
und Nagelbiirste unterschiedliche Pfle-
geprodukte fiir die Behandlung der
Nagelhaut und der Nigel sowie ver-
schiedene Feilen benétigt. Als Behand-
lungsprodukte verwenden Sie idealer-
weise eine spezielle Mannerserie, die in
Optik, Konsistenz, Zusammensetzung
und Duft auf die mannliche Klientel ab-
gestimmt ist. Ansonsten empfiehlt sich
die Wahl von Produkten mit dezentem
Duft und zurlickhaltender Optik.

Die richtige Ansprache

Eine spezielle Einrichtung in einem Teil
des Studios, die auf die mannliche
Klientel abgestimmt ist und mit speziel-
len Pflegeprodukten fiir Herren lockt,
macht beispielsweise das Angebot fiir
ihn interessanter. Durch Gutscheine, die
in Layout und Ansprache speziell auf
Manner zugeschnitten sind, lassen sich
viele tiberzeugen, eine Behandlung in
Anspruch zu nehmen. Und schon bei der

INTERAKTIV

Mehr Informationen zum Thema in unse-
rem Online-Portal:
www.beauty-forum.com/akademie

&

DOWNLOADS

Unter dem Stichwort ,,Man(n)i-
kiire" finden Sie die Step-by-
step-Anleitung einer Manikire
furihn.

EinenWegweiser fiir unsere Online-Ange-
bote finden Sie auf S. 6-8.

Wahl des Studionamens sollten Sie da-
rauf achten, dass Sie nicht nur Frauen
ansprechen. ,Rosis Nagelstiibchen”
wird wahrscheinlich weniger ménnliche
Kundschaft anziehen als ,Nail and
Beauty”. So l4uft ,er” auch nicht Gefahr,
von seinem Umfeld belachelt zu werden.
Tendenziell sind Manner pflegeleichter
und schneller zufriedenzustellen als
Frauen! In den meisten Fillen sind sie
jedoch nicht bereit, viel Zeit und Geld in
eine Behandlung zu investieren. Dafiir
lassen sie sich durch Hektik nicht ab-
schrecken und sind mit einer schnellen
Behandlung zufriedener als Frauen, die
oftmals einen sehr hohen Gespréachsbe-
darf haben. Als Faustformel gilt: Die Be-
handlung, die bei einer Kundin eine
Stunde dauert, sollte bei einem Mann
etwa eine Viertelstunde Zeit in An-
spruch nehmen, darf aber auch nur ein
Viertel kosten! m
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